BRANCHE Unternehmen

Fahrspal3 auf flotten Flitzern
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Elektroroller bieten hohen FahrspaB und schonen dabei

Umwelt und Geldbeutel. Dass der Markt mit Elektromobilitat ein

erfolgversprechender ist, hat auch Dirk Niemeyer erkannt.

ie wenigsten Begegnungen
im Leben sind schicksal-
haft, manche aber haben
eine pfiffige Geschiiftsidee
zur Folge. So oder so dhn-
lich war es bei Dirk Nie-
meyer, der hauptberuflich zusammen mit
seinen beiden Briidern einen Betrieb zur Aus-
stattung von Kfz-Werkstitten betreibt. Sein
Job fithrte zu seiner ersten Begegnung mit
einem der flotten Flitzer: ,Ein Autohaus setzte
einen Elektroroller des Herstellers Tante Pau-
la als Mobilitdtsfahrzeug ein®, erinnert sich
Niemeyer zuriick. ,Einige der Kunden waren
davon so begeistert, dass sie den Roller gleich

kaufen und mitnehmen wollten.” Das hatte
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ihn schwer beeindruckt und so entschloss er
sich kurzerhand dazu, selbst zehn Stiick der
Roller zu kaufen. Seine Idee: Fiir Autohiiuser
oder Werkstidtten miisste es ein attraktives
Nebengeschiift sein, die wendigen E-Vehikel
an Kunden zu verkaufen.

1.000 ROLLER IN SECHS TAGEN

Auf einer Automobilmesse verkaufte Nie-
meyer kurz darauf in sechs Tagen weit iiber
1.000 Stiick der flotten Flitzer. ,Von da an war
ich iberzeugt, dass man mit dem Vertrieb des
Rollers gutes Geld verdienen kann." Gesagt,
getan: Im heimischen Unternehmen in Rem-

scheid wurde ein weiterer Mitarbeiter einge-

stellt, der sich allein um den Vertrieb der Rol-

ler kiimmern sollte. Dabei fungiert Niemeyers
Unternehmen Heni (Helmut Niemevyer) ledig-
lich als Ausriister und Dienstleister. Die Roller
selbst werden vom Hersteller Tante Paula aus
Hamburg bezogen.

Ab Miirz wird er das neue Modell ,Maximili-
an 11" exklusiv und weltweit vertreiben. Circa
1.700 Euro wird das Gefidhrt kosten, das duller-
lich an eine Mischung aus trendigem Kick-Rol-
ler und Klappfahrrad erinnert. Mit Moped- oder
Autofiihrerschein ldsst sich das Zweirad dank
EU-Strallenzulassung auch im 6ffentlichen
Stralenverkehr nutzen. Als Versicherungs-
schutz geniigt eine Standard-Haftpflichtversi-
cherung, denn rechtlich gilt ein Elektroroller als



BREMSE: ,Maximilian II* ist mit modernen
Dual-Disk-Scheibenbremsen ausgestattet.

Mofa. Das Modell schafft laut Hersteller eine
Spitzengeschwindigkeit von 32 km/h, die Reich-
weite liegt bei 30 Kilometern. Danach muss
+Maximilian 11" fiir circa drei Stunden wieder
ans Netz, bevor die Fahrt weitergehen kann.

REINES OKO-GEWISSEN

Der wendige und leichte Flitzer ist das idea-
le Geféihrt fiir die Stadt oder die Fahrt zum
niichsten Supermarkt, denn Parkplatzprobleme
hat man mit ,Maximilian 11" nicht. ,Fiir Men-
schen, die schlecht zu Fuf sind, ist der Elektro-
roller zudem eine echte Alternative zu Elektro-
fahrridern”, erklirt Niemeyer. Auch die zuneh-
mende Sperrung der Innenstiidte fiir benzinge-
triebene Fahrzeuge spielt ihm und seinen
Mitstreitern in die Karten. Im Kampf gegen Au-
toabgase und Feinstaub richten immer mehr
Stiidte im In- und Ausland so genannte ,Um-
weltzonen” ein. Diese sind fiir benzinbetriebe-
ne Fahrzeuge entweder komplett gesperrt oder
diirfen nur noch von solchen Fahrzeugen be-
fahren werden, die ein bestimmites Schadstoff-
niveau unterschreiten: ,Die Suche nach alter-
nativen Fortbewegungsmitteln wird in naher
Zukunft einen milliardenschweren Markt ent-
stehen lassen.” Schon heute ziehen Rollerfahrer
nicht nur neugierige Blicke auf sich, sondern
fahren - iibrigens nahezu gerduschlos - mit ei-
nem reinen Oko-Gewissen. Denn im Gegensatz
zu Scootern und Mini-Motorréidern kommen
sie villig ohne stinkende Abgaswolken und

knatternde Motoren aus.

Zur Zielgruppe ge-
héiren neben Stadtbe-
wohnern in erster Li-
nie auch Wohnmobil-
und Bootsfahrer, die

einen Roller quasi als
Bordfahrzeug mitfiihren.
Auch Messebesucher oder
-veranstalter, die zwischen
Messehallen und auf Aus-
stellungsgelinden oftmals
weite Wege zurlicklegen miissen,
sind potenzielle Kidufer. Fiir groBere

Unternehmen bietet sich der Roller als

attraktiver Promotion-Artikel und fahren-
derWerbetriger an. Auch der Einsatz auf weit-
ldufigen Werksgeldnden oder in grolBen Lager-
und Produktionshallen ist denkbar. Nicht zu
vergessen ist auch das Mietgeschiift, mit dem
Kiufer des Rollers selbst ein lukratives Ge-
schiift machen kénnen. Dabei kommen neben
der Hotel- und Tourismusbranche vor allem

auch Kommunen infrage.

VERTRIEBSPARTNER GESUCHT

2.500 Stiick der kleinen Flitzer mochte
Niemeyer im kommenden Jahr absetzen.
Maoglich hilt er aber
auch Verkaufszahlen
von 5.000 Stiick und da-
riiber hinaus, Um dieses
Ziel zu erreichen, ist er
weiter auf der Suche
nach Vertriebspartnern.
+Zweirad-Hindler, die
auch den Service vor Ort
iibernehmen, sind dafiir
natiirlich pridestiniert”.
Momentan ist Niemeyer
ebenfalls dabei, ein
bundesweites Partner-
netzwerk zu organisie-
ren, um bei Anfragen
direkt einen Ansprech-
partner fiir eine Probe-
fahrt nennen zu kénnen.
Doch auch auBerhalb
der Landesgrenzen er-
freuen sich die Roller
groBer Beliebtheit.
Jiingst orderte das No-

belhotel ,Emirate Pala-

Vor seiner Markteinfihrung nimmt die
FACTS-Redaktion den Elektroroller ,,Ma-
ximilian 11" in einem Einzeltest genauer
unter die Lupe. Nachzulesen sind die
Testergebnisse in der kommenden Aus-
gabe der FACTS.

ce" in Abu Dhabi zehn Roller fiir die Security-
Mitarbeiter. Obwohl die Preise fiir Benzin in
dem arabischen Emirat noch vergleichsweise
moderat sind, wundert Niemeyer das Interes-
se der Scheichs an seinen Rollern nicht: ,Wer
einmal eine Tour auf einem Roller gedreht
hat, weil}, was purer Fahrspal ist."

Daniel Miller m

POWER: Mit dem patentierten 1.000 Watt
Direktantriebssystem erreicht der Roller ei-
ne Geschwindigkeit von bis zu 32 km/h.

ENTSPANNT: Die Komfortfederung sorgt fir ein angenehmes
Sitzgefiihl, auch bei langeren Fahrten.
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